
THE Sales Event 2012

www.salesevent.nl   www.sma.nl
8 & 9 february 2012, Noordwijk, NETHERLANDS

ambition unlimited
business without borders

The 6th Annual 
SMA Captains Dinner

1971-2011



Program Wednesday 8th of February 2012  
(by invitation only)
			 
15.30	 -	 16.00	 Welcome guests
16.00	 -	 18.00	 International Strategic Business Summit
18.00	 -	 20.00	 Leadership Dinner in Breakers
20.00	 -		  Coffee liqueurs

Sales Event 
6th Annual SMA Captains Dinner

Hét Sales Event 2012/Captains Dinner op 8 en 9 februari 2012 in Noordwijk heeft dit jaar een bijzonder 

feestelijk tintje: SMA viert haar 40 jarig jubileum. Aan de traditionele verkiezing van Commercieel Directeur 

en Key Accountmanager van het Jaar is deze keer de verkiezing van de Young Professional toegevoegd.  

Naast de verkiezingen zijn er vele masterclasses en workshops voor de verdieping van het commerciële vak. 

Het thema voor dit jaar is: Ambition Unlimited - Business Without Borders. Op 8 en 9 februari 2012 verwachten 

wij meer dan 1000 Commerciële Professionals/CEO’s in Grand Hotel Huis ter Duin Noordwijk.

Program Thursday 9th of February 2012  
Sales Event: Hosted by Willeke Kremer
			 
10.30	 -	 12.30 	 Masterclass
12.30	 -	 13.30 	 Lunch
13.30	 -	 13.45 	 Opening by Wim Beltman (Chairman SMA)
13.45	 -	 14.15 	 Keynote Andreas Buhr
14.15	 -	 15.00 	 Presentation 3x Key Accountmanager
15.00	 -	 15.30 	 Pause
15.30	 -	 16.30 	 Workshops: selection of 6
16.30	 -	 16.45 	 Break
16.45	 -	 17.15 	 Presentation 3x Commercial Director
17.15	 -	 17.30 	 Final keynote
17.30 	 -	 18.00 	 Award ceremony
18.00	 -	 19.00 	 Celebrations

Toegang SMA-leden: 	 gratis. 
Toegang niet-leden: 	 e 375,-

Captains Dinner: Hosted by Charles Groenhuijsen

19.30 			   Welcome guests 6th Annual SMA Captains Dinner
20.00 			   Start 6th Annual SMA Captains Dinner  
20.30 			   Keynote
21.00			   Young Professional 
22.30 			   Finals
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6th Annual
SMA Captains Dinner 
Het (Nederlandse) bedrijfsleven staat 
wederom centraal tijdens het 6th Annual 
SMA Captains Dinner. Ongeveer 350 
leiders op C-level delen hun persoon
lijke leiderschapservaringen over groei, 
risico’s en commerciële uitdagingen  
voor 2012.

Deelname aan het 6th Annual SMA
Captains Dinner is “by invitation only”.
Presentatie: Charles Groenhuijsen  

Sponsormogelijkheden	
		  Hoofdsponsor	 Vip Gold 	 VIP Zilver 	 VIP Brons 	  	
Exposure voor Hét Sales Event/Captains Dinner	  	  	  	  
Vermelding op infomails, 10 x 10.000	 Ja, logo	 Ja, in tekst	 Ja, in tekst	 Nee
Banner op sma.nl (views)	 25.000	 Nee	 Nee	 Nee
Banner op salesevent.nl (views)	 15.000	 10.000	 5.000	 2.500
				  
Exposure tijdens Hét Sales Event/Captains Dinner	  	  	  	  
Captains Dinner stoelen	 8	 4	 2	 1
Extra stoelen Captains Dinner, tot max. 10	 e 600 	 e 600 	 -	  - 
Bedrijfsfilm op het Captains Dinner	 Ja	 Ja	 Nee	 Nee
Logo in programmaboek	 Voorzijde kaft	 Binnenwerk	 Ja, klein	 Alleen tekst
Logovermelding tijdens in/uitloop 	 Ja 	 Ja	 Ja 	 Ja 
Stand op informatiemarkt	 Ja, groot	 Ja, medium	 Nee	  Nee   
Brochure handout	 Ja 	 Nee 	 Nee	  Nee 
Zaalvernoeming tbv breakout sessies	 Ja	 Nee	 Nee	 Nee
Vrijkaarten voor relaties	 10	 6	 4	 2
Vrijkaarten voor eigen medewerkers	 4	 4	 2	 2
 	  	  	  	  
Exposure na Hét Sales Event/Captains Dinner	  	  	  	  
Aantal jaarlidmaatschappen SMA	 4	 4	 2	 2
Emailing namens sponsor naar deelnemers	 2	 1	 0	 0
SMA bijeenkomst bij sponsor	 Ja	 -	 -	 -
Presentatie nieuwe CDvhJ of KAMvhJ	 Ja	 e 2.000 	 Nee 	  Nee 
Uw investering (ex BTW)	 € 20.000 	 € 11.500 	 € 5.000	 € 3.000 

Check for more information: www.salesevent.nl or www.sma.nl

6th Annual SMA Captains Dinner	

•	 Exclusieve sponsoring Captains Dinner	 e 25.000
•	 Sponsering keynote	 e 6.500
•	 Relatietafel, incl. tafelvoorzitter op het 
	 Captains Dinner, totaal 10 personen	 e 6.000
•	 Halve relatietafel op het Captains Dinner,
	 totaal 5 personen	 e 3.500
•	 Sponsoring afterparty	 e 2.500

Functie/niveau:	 Captains Dinner	 Hét Sales Event 
		  (350 deelnemers)	(600 deelnemers)	
Directie/RvB	 52%	 21%
Commercieel Management/Commerciële directie	 29%	 35%
Commerciële buitendienst	 6%	 20%
Commerciële dienstverlening	 11%	 9%
Overig, w.o. comm. binnendienst en marketing	 4%	 15%

Leidinggevend aan:
Geeft geen leiding	 6%	 29%
Tussen de 1 en 15 medewerkers	 16%	 42%
Tussen de 16 en 25 medewerkers	 24%	 12%
Tussen de 26 en 50 medewerkers	 23%	 9%
Meer dan 50 medewerkers	 31%	 8%

Leeftijdopbouw:
Jonger dan 30 jaar	 8%	 20%
Tussen de 30 en 39 jaar	 33%	 40%
Tussen de 40 en 49 jaar	 42%	 31%
Ouder dan 50 jaar	 17%	 9%

Boek nu uw 

tafel voor het 
SMA 

Captains 
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Sales Management Association
Pelmolenlaan 10, 3447 GW  Woerden, Netherlands

PO Box 627, 3440 AP  Woerden, Netherlands
T 0031 348 49 50 56
F 0031 348 49 50 50

Please contact:
Albert Akkermans, a.akkermans@sma.nl

Petra Claessen, p.claessen@sma.nl

Venue of the Sales Event 2012 & 6th Annual SMA Captains Dinner: Grand Hotel Huis ter Duin Noordwijk, Netherlands

Partners SMA

www.possen.com


